1 JENTIS

Sales Director in Deutschland 38,5h (w/m/d)

Das Wiener Start Up JENTIS der Serial Entrepreneurs Thomas Tauchner, Klaus Miiller (Ex-Googler)
und 3 Co-Griindern zeichnet sich durch eine extrem hohe digitale Kompetenz mit in Summe {iber 75
Jahren beruflicher Expertise in unterschiedlichen digitalen Unternehmen aus. Die Mission ist es, im
Zeitalter von kiinstlicher Intelligenz, Daten Tracking, und damit verbundenen neuen rechtlichen
Rahmenbedingungen, datengetriebenen Unternehmen mit unserem Saa$S Produkt zu starken.

In den letzten Jahren wurde ein einzigartiges Produkt entwickelt, welches bei einigen bekannten Unternehmen bereits
erfolgreich im Einsatz ist. Mit namhaften Business Angels sowie Forderungen durch die FFG und AWS wurde Anfang
2020 das Unternehmen mit ausreichend Kapital ausgestattet. Die Griinder legen sehr hohen Wert auf eine starke
positive Unternehmenskultur, welche durch die Mitarbeiter und Pioniere der ersten Stunde aktiv gestaltet werden soll.

Anforderungen Aufgaben

e  Mindestens 5 Jahre Berufserfahrung sowie gute e  Aufbau des Vertriebsstandortes in Deutschland
Vernetzung im Bereich Performance Marketing ° Entwicklung einer regionalen Vertriebsstrategie

e  Umfassende Erfahrung in der Kundenberatung und e  leadgenerierung und Neukundenakquise
dem Vertrieb von digitalen Losungen e  Customer Relationship Management

e  Technisches Know-How im Bereich digitaler Werbung e  Betreuung und Weiterentwicklung der
(Google Ads, Facebook Ads, Webtracking) Bestandskunden

) Hohe Kunden- und Serviceorientierung sowie ) Mitarbeit an kundenorientierter
Kommunikationsstarke Produktweiterentwicklung

) Enthusiasmus fiir Web-Technologien und Daten sowie e Hohe Einsatzbereitschaft, Flexibilitat sowie eine
IT-Affinitat eigenverantwortliche Arbeitsweise

e  Sehr gute Deutsch- sowie Englischkenntnisse in Wort
und Schrift

Als Sales Director tragst du die Verantwortung fiir den Aufbau unserer Vertriebsstrategie und deren Umsetzung im
gesamten Gebiet Deutschland. Du identifizierst Business Opportunities und begeisterst potentielle Kunden fiir unser
innovatives und einzigartiges Produkt. Du besitzt Leidenschaft fiir Marketing und kannst auch fachlich mit fundierten
Kenntnissen im Bereich Performance Marketing liberzeugen und somit das Potential unseres Produktes kompetent
vermitteln. An der Schnittstelle zwischen den Kunden und unserem Techniker-Team tragst du zur Weiterentwicklung
unseres Produktes bei. Durch die Generierung von Leads und den Abschluss von Vertragen unterstiitzt du das
Wachstum von JENTIS.

Bei uns hast du die Maglichkeit, proaktiv einen bedeutenden Mehrwert in einem dynamischen und innovativen
Arbeitsumfeld zu schaffen. Du hast hohen Gestaltungsfreiraum, triffst deine eigenen Entscheidungen und reportest
direkt an die Geschaftsfiihrung.

Profitiere von den modernen und flachen Strukturen eines echten Startups. Hohe ortliche Flexibilitdt und viel
Gestaltungsfreiheit!

Grundgehalt nach kollektivvertraglicher Einordnung: EUR 49.000,- zzgl. ungedeckeltem variablen Anteil,

zusitzlich bieten wir ein attraktives Mitarbeiterbeteiligungsmodell
(Uberzahlung nach Qualifikation & Erfahrung)

Wir freuen uns auf dich!
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