
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Scout24 ist in Europa einer der größten digitalen Marktplätze für Immobilien und Fahrzeuge, in Österreich 
mit den Online-Portalen ImmobilienScout24 und AutoScout24 aktiv. Wir sind ein Full-Service-Partner für 
Profis in der Immobilien- und Automobilbranche. ImmobilienScout24 verzeichnet gemeinsam mit 
Immobilien.net, immodirekt.at und immosuchmaschine.at jeden Monat rund 3,5 Millionen Besuche für rund 
120.000 Immobilienangebote. Unsere Marken AutoScout24 und gebrauchtwagen.at haben 8 Millionen 
Besuche pro Monat und Nutzer können unter je rund 150.000 Angeboten wählen. 

Key Account Manager (m/w/d) 
 

Du bist gerne unterwegs, am liebsten direkt vor Ort beim Kunden? Du teilst Dir Deine Zeit selbstständig ein und 
kannst potentielle Kunden erfolgreich vom Mehrwert unseres vielfältigen Produktportfolios überzeugen? Dann 
sollten wir uns kennenlernen!  

Wir suchen leidenschaftliche Verkaufstalente, denen wir unsere umsatzstärksten Kunden anvertrauen wollen. 
Dein Ziel ist es Bestehendes noch besser zu machen: Du scannst den Markt und den Wettbewerb und 
identifizierst Akquisepotentiale, um den größtmöglichen Kundennutzen zu erreichen.  

Deine Aufgaben: 
 

• Kundenakquise und Angebotserstellung 
Direkt vor Ort überzeugst Du Neukunden vom Mehrwert unserer Produkte, erstellst individuelle Angebote 
und verfolgst diese bis zum erfolgreichen Abschluss. 

• Kundenbetreuung 
Du agierst als Partner für unsere Kunden und baust eine nachhaltige und partnerschaftliche Beziehung zu 
den Bestandskunden auf. Zusammen mit den Entscheidern auf Geschäftsführungsebene erarbeitest du 
individuelle cross- und upselling Potentiale, um eine langfristige und strategische Partnerschaft 
sicherzustellen.  

• Teamwork 
Es ist stets unser Ziel, das Beste für unsere Kunden zu erreichen. Das schaffen wir durch eine erfolgreiche 
Zusammenarbeit und regelmäßigen Austausch mit allen Abteilungen. Du hast frische Ideen und möchtest 
diese gerne z.B. in der Produktentwicklung für unsere Kunden einbringen? Wir geben dir den nötigen Raum 
und sind auf deine Vorschläge gespannt. 

Dein Profil: 

• Du verfügst über relevante Erfahrung im Außendienst und einen nachweislichen Track Record im 
Vertriebsbereich 

• Du besitzt ein professionelles Auftreten, bist sehr kontaktfreudig, ehrgeizig und ein Gewinnertyp 
• Direkter Kundenkontakt ist Deine Leidenschaft. Du verfolgst deine Ziele konsequent durch deine 

Siegermentalität und Abschlussstärke 
• Dein Arbeitsstil ist durch aktives Mitdenken, Tatendrang und Flexibilität geprägt 
• Der versierte Umgang mit MS Office und einem CRM-System (zB Salesforce) ist selbstverständlich für dich 

Für diese Position bieten wir ein Jahresgesamtgehalt (Fixgehalt + Provision) ab EUR 54.000,- brutto bei 100% 
Zielerreichung.  

Unser Angebot: 
 

Wir bei Scout24 schätzen unterschiedliche Lebensentwürfe und kulturelle Vielfalt. Darin liegt unsere Stärke. 
Unsere Kultur ist offen und schafft eine Arbeitsatmosphäre, die in dein Leben passt. Gemeinsam entwickeln wir 
führende digitale Marktplätze in Europa. Was du bei uns erwarten kannst: 

 
• Ein Umfeld, in dem du innovative Ideen wie in einem Start-up vorantreiben kannst – mit den Ressourcen 

eines langjährigen Marktführers im Hintergrund 
• Attraktives Gehalt und persönliche Benefits 
• Dienstwagen (Audi A4) auch zur privaten Nutzung 
• Herausfordernde Aufgaben, Freiraum für eigene Impulse und eine steile Lernkurve 
• Freiwillige, betriebliche Altersvorsorge 
• Modernes, bestens ausgestattetes Büro mit gemütlichem Sozialbereich inkl. Wuzzler und Konsolen direkt 

gegenüber der Oper mit bester Verkehrsanbindung 
• Neugierig geworden? Mehr Einblicke in die Welt von Scout24 gibt es hier: 

https://walls.io/scout24 
 
 
 
 

 
  


